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NARODOWA STRATEGIA SPOJNOSCI

t6dz, dn. 01.08.2017 roku

ZAPYTANIE OFERTOWE
w ramach dziatania 2.2.1 Regionalnego Programu Operacyjnego Wojewoédztwa t.odzkiego

I. TYTUL ZAMOWIENIA:
Wdrozenie planu biznesowego w zakresie umigdzynarodowienia dziatalnosci przedsiebiorstwa Bromex
Poland Sp. z 0.0. Sp. K.

Il. NAZWA ZAMAWIAJACEGO:
BROMEX POLAND SpP. 7z 0.0, SP. K.
WoLA WIAZOWA 83,

97-438 RUSIEC

lll. MIEJSCE | SPOSOB SKLADANIA OFERT:

1. Oferte nalezy ztozy¢ najp6zniej do dnia 10.08.2017 roku:

- w formie pisemnej: za posrednictwem poczty, kuriera lub ztozona osobiscie na adres:
BROMEX POLAND Sp. z 0.0. Sp. K. ,ul. Wola Wigzowa 83, 97-438 Rusiec

- w formie elektronicznej na adres :

- adres mailowe: michal.fajerski@bromex.com.pl

2. Oferty ztozone po terminie nie bedg rozpatrywane.

IV. OSOBA DO KONTAKTU W SPRAWIE OGLOSZENIA:
MICHAL FAJERSKI

V. MIEJSCE | TERMIN REALIZACJI ZAMOWIENIA:
BROMEX POLAND SP. 7 0.0, SP. K.

WoLA WIAZOWA 83,

97-438 RUSIEC

Termin wykonania zamoéwienia: 28.02.2019 r.

VI. OPIS PRZEDMIOTU ZAMOWIENIA:

Przedmiotem zamoéwienia jest zakup ustugi doradczej dotyczgcej wdrozenia nowego modelu
biznesowego w zakresie umiedzynarodowienia dziatalnosci przedsiebiorstwa BROMEX POLAND Sp. z
0.0, Sp. K.

1. Zakup ustugi zwigzanej z wyszukaniem i doborem partneréw handlowych dla
Zamawiajgcego/Zleceniodawcy na rynkach Niemiec i USA

W ramach zadania Wykonawca / Zleceniobiorca jest zobowigzany do:

1. Wyselekcjonowania oraz skontaktowania w imieniu Zamawiajgcego/Zleceniodawcy nowych
klientow w zdefiniowanych segmentach rynkéw docelowych min 50 potencjalnych
kontrahentow

2. Opracowania i aktualizowania bazy danych klientéw min. 50 pozycji

3. Kontaktu e-mail/telefonicznego z wyselekcjonowanymi klientami
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4. Przygotowania ofert handlowych dla potencjalnych klientéw w imieniu
Zamawiajgcego/Zleceniodawcy
5. Spotkan handlowych z potencjalnymi kontrahentami min. 12 spotkan

VII: KOD CPV:
Kod CPV przedmiotu zamodwienia 72221000-0

VIIl. DODATKOWE WARUNKI:

arwdE

o

©

10.

Nie dopuszcza sie skfadania ofert czesciowych.

Kazdy Oferent moze ztozy¢ tylko jedng oferte.

Koszt przygotowania i dostarczenia oferty pokrywa Oferent.

Oferte nalezy przygotowac¢ $cisle wedlug wymagan okreslonych w niniejszej specyfikaciji.
Oferta powinna okreslaé wszystkie koszty zwigzane z wykonaniem przedmiotowego
zaméwienia.

Oferent musi przediozyé wraz z ofertg dokumenty CV os6b majgcych bezposrednio
uczestniczyé przy wykonywaniu zamoéwienia — na potwierdzenie posiadanej wiedzy
(wyksztatcenia), doswiadczenia, znajomosci co najmniej jezykéw angielskiego oraz
niemieckiego potwierdzonej stosownymi certyfikatami , wymaganych uprawnien (jesli dotyczy)
— w przypadku posiadania przez w. / w. osoby dyploméw potwierdzajacych odpowiednie
kwalifikacje, nalezy réwniez ztozy¢ ich kserokopie.

Oferent musi przedtozy¢ potwierdzenie realizacji minimum 4 zamoéwien nalezycie wykonanych,
obejmujacych tematyke dziatah handlowych na rynkach zagranicznych (pozyskanie minimum
2 kontraktow handlowych) przedsiebiorstw w okresie ostatnich 3 (trzech) lat.

Oferta powinna zawiera¢ informacje o terminie waznosci (minimum 60 dni).

Oferent zobowigzany jest do odpowiedniego i nalezytego udokumentowania posiadania
wykwalifikowanej kadry oraz doswiadczenia, ktére stanowi obligatoryjny element sktadanej
oferty.

W przypadku nienalezytego i niepetnego udokumentowania w w. / w. kwestii, oferta nie bedzie
podlegaé rozpatrzeniu.

IX. KRYTERIA OCENY OFERT:
Kryteriami oceny ofert sg:

a)
b)

cena netto — 60%;
warunki ptatnosci — 40%

X. WAGI PUNKTOWE | SPOSOB PRZYZNAWANIA PUNKTACJI ZA SPELNIENIE DANEGO
KRYTERIUM OCENY OFERT:

1. Zamawiajgcy / Zleceniodawca dokona wyboru najkorzystniejszej oferty kierujgc sie

punktowym systemem oceny kryteriow wg ponizszego przydziatu punktéw (maksymalnie do
uzyskania - 100 pkt)
— cena netto - maksymalnie do uzyskania jest 60 pkt

— warunki pfatnosci - maksymalnie do uzyskania jest 40 pkt
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Wykonawca / Oferent, ktéry zaoferowat najnizszg cene netto otrzymuje 60 pkt.

Dla pozostatych wykonawcéw punktacja za cene bedzie obliczana wg nastepujgcego wzoru:

najnizsza oferowana cena netto
Cl= X 60 pkt

cena netto w rozpatrywanej ofercie

2. Zamawiajacy / Zleceniodawca podczas oceny warunkow pfatnosci bedzie brat pod uwage
czestotliwos¢ ptatnosci za Swiadczone ustugi w okresie realizacji projektu oraz termin
prolongaty zaptaty faktury

a. Ptatnosé¢ z 30-dniowym terminem pfatnosci - 40 pkt.
b. Ptatno$¢ z 14-dniowym terminem ptatnosci - 20 pkt.

c. Inne warunki ptatnosci — 0 pkt.

XI. WYKLUCZENIA:
1. Zamawiajgcy / Zleceniodawca odrzuca oferte, jezeli:

a.

2. Z

jej tres¢ nie odpowiada tresci niniejszego zapytania ofertowego lub jest niekompletna, tzn. gdy
jest niezgodna z opisem przedmiotu zamodwienia okreslonego w punkcie VI niniejszego
zapytania ofertowego

jej ztozenie stanowi czyn nieuczciwej konkurencji w rozumieniu przepiséw o nieuczciwej
konkurencji

zawiera razgco niskg cene w stosunku do przedmiotu zamowienia

Oferent / Wykonawca nie ztozyt na wezwania zamawiajgcego wyjasnien dotyczgcych tresci
ztozonej oferty

oferta nie spetnia warunkéw udziatlu w postepowaniu wskazanych w pkt VIl niniejszego
zapytania ofertowego

udzialu w postepowaniu wykluczone sg podmioty, ktére sg powigzane z Zamawiajgcym /

Zleceniodawcg osobowo lub kapitatowo.

Przez powigzania kapitatowe Iub osobowe rozumie sie wzajemne powigzania miedzy

Zamawiajgcym / Zleceniodawcg lub osobami upowaznionymi do zaciggania zobowigzan w imieniu

Zamawiajgcego / Zleceniodawcy lub osobami wykonujgcymi w imieniu Zamawiajgcego /

Zleceniodawcy czynnosci zwigzane z przygotowaniem i przeprowadzeniem procedury wyboru

Wykonawcy, a Wykonawcg, polegajgce w szczegdlnosci na:

uczestniczeniu w spétce jako wspdlnik spétki cywilnej lub spotki osobowej

posiadaniu udziatéw lub co najmniej 5% akcji

petnieniu funkcji cztonka organu nadzorczego lub zarzgdzajgcego, prokurenta, petnomocnika
pozostawaniu w zwigzku matzenskim, w stosunku pokrewiehstwa lub powinowactwa w linii
prostej, pokrewienstwa lub powinowactwa drugiego stopnia w linii bocznej lub w stosunku

przysposobienia, opieki lub kurateli
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— pozostawaniu z wykonawcg w takim stosunku prawnym lub faktycznym, ze moze to budzi¢

uzasadnione watpliwosci co do bezstronnosci tych oséb



